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VENTAS

Campafias Emails Hot Leads

Listas Telefono Sin Clasificar

Captia (Web Forms) Visitas Leads Clasificados segun
Importacion cirterios

Llamadas Oportunidades (S)
Emails Contactos
Reuniones Cuentas
Negociacion

$5555%
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O Capturar Leads

Capture Leads de diferentes canales hacia QuieroCrm. (WebForms,
Importacion, listas,etc)

® Seguimiento de Leads

Efectle el seguimiento de los leads capturados, a través del registro de
emails, llamadas telefonicas, visitas, etc.; registrando el historial de cada
uno.

©® Clasificar Leads

Tras el seguimiento de los leads, filtre aquellos que pueden estar
interesados en el producto / servicio que ofrece.

® Conversion

Una vez identificados los negocios con cada lead, conviértalos en cuentas,
contactos y oportunidades de ventas.

© Gestionar oportunidades

Realice el seguimiento detallado del Forectast de ventas, clasifiquelas
oportunidades en diferentes estadios, indentificando asi muy facilmente, las
oportunidades de negocios en tiempo real.

® Ventas

Identifique y registre las oportunidades ganadas, dando paso a la
generacion de la factura de productos y servicios.
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